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GONVARRI El grupo siderúr-
gico Gonvarri, controlado por la
familiaRiberas,hasolicitadoau-
torización a la Comisión Euro-
pea para formar una empresa
conjuntaconSeverstalenRusia
que centrará su actividad en la
transformación y distribución
de acero en ese país. Gonvarri
tieneunas15plantas.

Empresa mixta con
Severstal en Rusia

ÁREAS ElgrupodeserviciosalviajeroÁreashaaprovechadoelve-
rano para trasladar su cuartel general. La compañía ha alquilado
3.500 metros cuadrados en el edificio de oficinas que había ocupa-
dolaoperadoraOnoenlaAvenidaDiagonal,esquinaconlacalleNu-
mancia.Áreas ha completado el traslado a su nueva sede esta mis-
ma semana y ha dejado las instalaciones que tenía en laViaAugus-
ta.Sedalacircunstanciadequeel inmueblequeacogeahoraÁreas
es propiedad del presidente de la compañía, Emilio Cuatrecasas,
que compró el edificio a la aseguradora Mapfre en enero de 2003.
SegúnÁreas,eltrasladomejora enun20%suscostesdealquiler.

Traslado de las oficinas centrales del grupo
a la Avenida Diagonal de Barcelona

BENETTON Elgrupotextil ita-
lianoBenettonredujoun60,2%
su beneficio neto en el primer
semestre, hasta 29 millones.
Los ingresos fueron de 882 mi-
llones, un 11,4% menos, por las
dificultades del mercado de di-
visas, sobre todo por el cambio
delwonsurcoreano,la liraturca,
larupiaindiayelrubloruso.

El grupo textil ganó
un 60% menos

DELOITTE La ocupación de los establecimientos hoteleros espa-
ñoles descendió un 10,1% el pasado junio, hasta situarse en el
62,3%,respecto al mismo mes de 2008,según el estudio STR Glo-
bal,elaboradoporlafirmaauditorayconsultoraDeloitte.EnMadrid,
la ocupación cayó desde el 71,3% hasta el 58,8%,mientras que los
ingresos por habitación disponible (Revpar) disminuyeron un
36,3%, hasta 54,3 euros. En España, la ocupación se situó en 4,1
puntos porcentuales por debajo de la media europea, que se situó
en un 66,4% en junio, con una caída del 7,3% respecto a junio de
2008.ElRevParseredujoenEuropaun19,9%,hasta65,9euros.

La ocupación de hoteles españoles cayó
un 10,1% en junio, según la consultora

AnalayzIT y
Grenke Rent
se alían para
el ‘renting’
de software
Expansión.Madrid
El presidente de analayzIT,
Jacobo Bautista, y el director
de Grenke Rent España,
Marco Fruehauf, han firma-
do un acuerdo por el que se
convierten en socios estraté-
gicos para el arrendamiento
de software. De esta manera,
se facilita al cliente el acceso a
las mejores herramientas en
el mundo de la auditoría, co-
mo las canadienses ACL o
Symsure.

Debido al enfriamiento
económico, gran parte de las
empresas españolas han res-
tringido sus presupuestos y
cada vez destinan menores
partidas a la innovación y a la
renovación de su software.
“Para amortiguar el esfuerzo
a la hora de adquirir tecnolo-
gía, hemos decidido poner al
alcance de nuestros clientes
una serie de ofertas y posibili-
dades de financiación, de la
mano del grupo Grenke Lea-
sing, empresa especializada
en el arrendamiento de soft-
ware informático con contra-
tos por valor de 509 millones
en2007”,comentaBautista.

Entrelosbeneficiosdecon-
tar con un intermediario que
financie la renovación o la ad-
quisición de nuevas herra-
mientas y soluciones tecnoló-
gicas, figuran, en primer lu-
gar, la mejora de la liquidez, el
cuidado del capital y el man-
tenimiento de la capacidad de
endeudamiento con los ban-
cos. Además, las cuotas de al-
quiler, desde el punto de vista
fiscal, se deducen en su totali-
dad y se elimina el riesgo de
obsolescencia de la platafor-
matecnológica.

Objetivo
“El objetivo de este acuerdo
es fidelizar a los clientes ac-
tuales y mantener el ritmo in-
versor de analayzIT gracias al
know how de Grenke Rent en
materia de arrendamiento de
software tecnológico; acer-
cando las soluciones ACL y
Symsure a un mayor número
de entidades dispuestas a no
renunciar a los grandes bene-
ficios que reporta su implan-
tación”,concluyeBautista.

La caída del precio en origen del
32% seca a los productores lácteos
CRISIS/ El desmantelamiento de los mecanismos de intervención europeos y el deterioro del mercado
mundial de la leche sitúan al borde de la quiebra a un buen número de las 13.000 explotaciones gallegas.

AbetaChas.Vigo
La crisis económica y finan-
ciera está azotando con fuer-
za al sector lácteo. Su atomi-
zación le hace más vulnerable
a los vaivenes del mercado,
tanto que, en esta ocasión, es-
tán en riesgo miles de explo-
taciones ganaderas de la co-
munidadgallega,queconcen-
tra más de la mitad del total
nacional (14.520 producto-
res) y aporta el 38% de las
ventas de leche a las indus-
trias (más de 2.300 millones
delitros).

El Gobierno gallego ha re-
servado 12 millones de euros
enayudasdirectasquecalcula
permitirán a 8.000 explota-
ciones ganaderas amortizar
los préstamos contraídos. La
quiebra amenaza de forma
más directa a estos producto-
res endeudados por la com-
pra de cuota láctea –cupos
concedidos por la UE a los
países para regular la produc-
ción láctea– e inmersos en la
modernizacióndesusinstala-
ciones.Soninversionesquese
iniciaron años atrás, cuando
el precio en origen –el que
percibe el productor– cubría
con cierta holgura los costes.

Recesión
Este año, el precio en origen
ha caído en torno a un 32%,
aunque la comparación con
los dos ejercicios anteriores
resulte un tanto engañosa,
porque 2007 y 2008 fueron
excepcionales. Entonces, la
crisis sólo comenzaba a des-
puntar; la económica no hizo
mellaenelconsumodepaíses
emergentes y, a mayores,
grandes importadores como
Australiay NuevaZelandare-
gistraron pésimas campañas.
“La situación se ha invertido
–explica Francisco Sineiro,
profesor de Economía Agra-
ria de la Universidad de San-
tiago de Compostela– cuando
lospaíseseuropeoshanincre-
mentado su producción, mo-
tivados por los elevados pre-
cios”. Con el deterioro del
mercadomundialdeleche,ha

coincidido el paulatino des-
mantelamiento de los meca-
nismos de intervención euro-
peos,atravésdelareformade
la Política Agraria Común. El
resultado es que el precio en
origen del litro de leche oscila
este año entre los 24 y 25 cén-
timos, mientras que el Minis-
terio de Medio Ambiente,
Medio Rural y Marino sitúa
los costes de producción en
34céntimosporlitro.

Tanto Francisco Sineiro,
como Higinio Mougán, ge-
rentedelaAsociaciónGallega
de Cooperativas Agrarias, y
José Luis Antuña, director de
Feiraco –una de las industrias
decapitalgallego–,lainciden-
cia en el mercado español es
mayorporqueseefectúanim-
portaciones a bajo precio de
paíseseuropeosconexceden-
tes –producción por encima

de su cuota que tendrían que
abonar–; por la escasa organi-
zación en la cadena y por la
estrategia de la gran distribu-
ción,queutilizala lechecomo
producto reclamo. Higinio
Mougán es contundente so-
bre el primer factor: “España
sufre prácticas contrarias a la
competencia (dumping), del
mercado francés. Cualquiera
puede comprobar cómo un
lácteo de Carrefour en Fran-
cia es más caro que en Espa-
ña,ademásdeindicarconcla-
ridad su origen, algo que allí
apreciaelconsumidor”.

El director de Feiraco de-
fiende la necesidad de organi-
zarse.Subrayaqueladistribu-
ciónloestáyquesóloseisgru-
pos compran el 80% de una
“oferta totalmente desorgani-
zada”. Uno de los mecanis-
mos que defiende y aplica es

el contrato homologado, una
medida acordada con el Mi-
nisterio de Medio Rural (ver
apoyo). “El productor tiene
quetenergarantíadequesele
recogerá lalecheyacuántose
levaapagar”,destacaAntuña.

En cuanto a la estrategia de
la distribución, Sineiro aporta
dosdatos:quelaindustrialác-
teadestinalamitaddelaleche
a envasado y que, de ésta, el
55% se vende como MDD
(marcadeladistribución).Es-
taenseñahaganadodiezpun-
tos de cuota alentada por los
elevados precios en los dos
añosanterioresysubajocoste
sirve ahora como gancho. En
su opinión, la industria debe-
ría apostar por productos de
mayor valor y, sin embargo,
entre la decena de grupos fá-
bricas en Galicia, sólo tres fa-
bricanyogures.

El precio en origen
que se paga este año
por litro es de 24 ó
25 céntimos, frente
a unos costes de 34

Leite Río, Lagasa,
Puleva, Lactalis,
Pascual, Feiraco,
Nestlé y Clesa reco-
gen el 81% de la
leche gallega. Todas
tienen plantas en la
comunidad, cuya
actividad mayoritaria
es el envasado.
Pascual cierra la que
tiene en Lugo.

EL REPARTO

Después de una sonada
‘tractorada’,a finales de

julio,se firma un acuerdo que
califican de“histórico”porque
sienta en la misma mesa a
productores, industria,
distribución yAdministración.

Acuerdo histórico

1

Industria y cooperativas
se apoyarán en el

contrato homologado.Éste
garantiza la recogida de leche
y su precio,con un sistema de
indexación referido al precio
lácteo francés.

2

La distribución
priorizará la leche y

productos lácteos con origen
en contratos homologados.
También diferenciará la
procedencia de la leche
española.

3

El Ministerio de Medio
Rural integrará, junto

con el resto de las partes,el
comité de seguimiento del
acuerdo,que,además,
enviará a la Comisión
Nacional de la Competencia.
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