Traslado de las oficinas centrales del grupo
a la Avenida Diagonal de Barcelona

AREAS Elgrupo de servicios al viajero Areas ha aprovechado el ve-
rano para trasladar su cuartel general. La compafiia ha alquilado
3.500 metros cuadrados en el edificio de oficinas que habia ocupa-
dolaoperadora Ono en la Avenida Diagonal, esquina con la calle Nu-
mancia. Areas ha completado el traslado a su nueva sede esta mis-
ma semanay ha dejado las instalaciones que tenia en la Via Augus-
ta. Se dala circunstancia de que el inmueble que acoge ahora Areas
es propiedad del presidente de la compafiia, Emilio Cuatrecasas,
que comprd el edificio a la aseguradora Mapfre en enero de 2003.
Segtin Areas, el traslado mejora enun 20% sus costes de alquiiler.

Empresa mixta con
Severstal en Rusia

GONVARRI El grupo siderur-
gico Gonvarri, controlado por la
familia Riberas, ha solicitado au-
torizacion a la Comision Euro-
pea para formar una empresa
conjunta con Severstal en Rusia
que centrara su actividad en la
transformacion y distribucion
de acero en ese pais. Gonvarri
tieneunas 15 plantas.

El grupo textil gané
un 60% menos

BENETTON Elgrupo textil ita-
liano Benetton redujo un 60,2%
su beneficio neto en el primer
semestre, hasta 29 millones.
Los ingresos fueron de 882 mi-
llones, un 11,4% menos, por las
dificultades del mercado de di-
visas, sobre todo por el cambio
delwon surcoreano, laliraturca,
larupiaindiay el rubloruso.
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La ocupacion de hoteles esparioles cay6
un 10,1% en junio, segun la consultora

DELOITTE La ocupacion de los establecimientos hoteleros espa-
fioles descendié un 10,1% el pasado junio, hasta situarse en el
62,3%, respecto al mismo mes de 2008, segiin el estudio STR Glo-
bal, elaborado por la firma auditora y consultora Deloitte. En Madrid,
la ocupacion cayé desde el 71,3% hasta el 58,8%, mientras que los
ingresos por habitacién disponible (Revpar) disminuyeron un
36,3%, hasta 54,3 euros. En Espafia, la ocupacion se situd en 4,1
puntos porcentuales por debajo de la media europea, que se situd
en un 66,4% en junio, con una caida del 73% respecto a junio de
2008.El RevPar seredujo en Europa un 19,9%, hasta 65,9 euros.

La caida del precio en origen del
32% seca a los productores lacteos

crisis/ £l desmantelamiento de los mecanismos de intervencion europeos y el deterioro del mercado
mundial de la leche situan al borde de la quiebra a un buen nimero de las 13.000 explotaciones gallegas.

Abeta Chas. Vigo

La crisis econdmica y finan-
ciera esta azotando con fuer-
za al sector lacteo. Su atomi-
zacion le hace mas vulnerable
a los vaivenes del mercado,
tanto que, en esta ocasion, es-
tan en riesgo miles de explo-
taciones ganaderas de la co-
munidad gallega, que concen-
tra mas de la mitad del total
nacional (14.520 producto-
res) y aporta el 38% de las
ventas de leche a las indus-
trias (mas de 2.300 millones
delitros).

El Gobierno gallego ha re-
servado 12 millones de euros
enayudas directas que calcula
permitiran a 8.000 explota-
ciones ganaderas amortizar
los préstamos contraidos. La
quiebra amenaza de forma
mas directa a estos producto-
res endeudados por la com-
pra de cuota lactea —cupos
concedidos por la UE a los
paises para regular la produc-
cion lactea— e inmersos en la
modernizacién de sus instala-
ciones. Son inversiones que se
iniciaron afios atras, cuando
el precio en origen -el que
percibe el productor- cubria
con cierta holgura los costes.

Recesion

Este aflo, el precio en origen
ha caido en torno a un 32%,
aunque la comparaciéon con
los dos ejercicios anteriores
resulte un tanto engafiosa,
porque 2007 y 2008 fueron
excepcionales. Entonces, la
crisis s6lo comenzaba a des-
puntar; la econémica no hizo
mellaen el consumo de paises
emergentes y, a mayores,
grandes importadores como
Australiay Nueva Zelandare-
gistraron pésimas campanas.
“La situacion se ha invertido
-explica Francisco Sineiro,
profesor de Economia Agra-
ria de la Universidad de San-
tiago de Compostela- cuando
los paises europeos han incre-
mentado su produccion, mo-
tivados por los elevados pre-
cios”. Con el deterioro del
mercado mundial de leche, ha

UN SECTOR CONVULSO

>Recogida de leche de las

principales empresas en Galicia

En millones de litros. En 2008.

Empresas con industria en Galicia

Lagasa (NN 340
Rio N 330

Puleva [N 200
Pascual [N 150

CAPSA NN 315

Lactalis NEG_—_— 275
Feiraco I 75
Nestlé¢ I 75
(Clesa M 75
Celega/Hnos. Pérez M 30
Queserias Prado M 30
Otras queserias Il 50

Empresas sin industria en Galicia
Reny Picot M 50
Danone M 70
Monteverde 015
Iparlat/Lactiber W 35
Otros  |EEG_G— 250

TOTAL 2.415
UE15
Fuente:"Estudio sobre el sector del envasado y distribucion de leche
en Galicia desde el punto de vista de la competencia". Idega (USC). 2002 2003 2004

>Evolucion de los precios de la leche al productor

En euros por 100 litros.
Galicia

*Estimacion

36,54 36,84

2954 2914 30,65 2971 29,61~ N\, 24425

2002 2003 2004
Espaiia

Portugal

2005 2006 2007

36,41
2050 29,53 3168 3L25 30,51

2002 2003 2004

2008  2009*
3794

2005 2006 2007 2008
36,33

3299 32,80 3337 31,66
28,57 2738

2002 2003 2004

Francia

2005 2006 2007 2008
36,03

2002 2003 2004

Italia
38,81

2005 2006 2007 2008

3845

3516 3499 B6 307 34,37

2002 2003 2004

2005 2006 2007 2008
3702

3371
3195 3120 3130 3020 29,46~

2005 2006 2007 2008

Fuente: IGE, Conselleria de Medio Rural, MARM, DG VI, Comision Europea y elaboracion propia

EL REPARTO

Leite Rio, Lagasa,
Puleva, Lactalis,
Pascual, Feiraco,
Nestlé y Clesa reco-
gen el 81% de la
leche gallega. Todas
tienen plantas en la
comunidad, cuya
actividad mayoritaria
es el envasado.
Pascual cierra la que
tiene en Lugo.

El precio en origen
que se paga este aiio
porlitroesde 24 6
25 céntimos, frente
a unos costes de 34

coincidido el paulatino des-
mantelamiento de los meca-
nismos de intervencion euro-
peos, através de lareformade
la Politica Agraria Comun. El
resultado es que el precio en
origen del litro de leche oscila
este afio entre los 24 y 25 cén-
timos, mientras que el Minis-
terio de Medio Ambiente,
Medio Rural y Marino sitia
los costes de producciéon en
34 céntimos por litro.

Tanto Francisco Sineiro,
como Higinio Mougan, ge-
rente de la Asociacién Gallega
de Cooperativas Agrarias, y
José Luis Antufia, director de
Feiraco —una de las industrias
de capital gallego—, lainciden-
cia en el mercado espafiol es
mayor porque se efectiian im-
portaciones a bajo precio de
paises europeos con exceden-
tes —produccién por encima

Expansion

de su cuota que tendrian que
abonar-; por la escasa organi-
zacion en la cadena y por la
estrategia de la gran distribu-
cion, que utiliza laleche como
producto reclamo. Higinio
Mougéan es contundente so-
bre el primer factor: “Espafia
sufre practicas contrarias a la
competencia (dumping), del
mercado francés. Cualquiera
puede comprobar cémo un
lacteo de Carrefour en Fran-
cia es més caro que en Espa-
fia, ademas de indicar con cla-
ridad su origen, algo que alli
aprecia el consumidor”.

El director de Feiraco de-
fiende la necesidad de organi-
zarse. Subraya que la distribu-
cionloestay que solo seis gru-
pos compran el 80% de una
“oferta totalmente desorgani-
zada”. Uno de los mecanis-
mos que defiende y aplica es

Acuerdo histérico

Después de una sonada

‘tractorada; a finales de
julio, se firma un acuerdo que
califican de “histérico” porque
sienta en lamismamesaa
productores, industria,
distribucion y Administracion.

Industria y cooperativas

se apoyaran en el
contrato homologado. Este
garantiza la recogida de leche
Yy su precio, con un sistema de
indexacion referido al precio
lacteo francés.

La distribucién

priorizara laleche y
productos lacteos con origen
en contratos homologados.
También diferenciara la
procedencia de la leche
espaniola.

El Ministerio de Medio

Rural integrara, junto
con el resto de las partes, el
comité de seguimiento del
acuerdo, que, ademas,
enviara a la Comision
Nacional de la Competencia.

el contrato homologado, una
medida acordada con el Mi-
nisterio de Medio Rural (ver
apoyo). “El productor tiene
que tener garantia de que sele
recogera lalecheyacuantose
le vaapagar”, destaca Anturia.

En cuanto a la estrategia de
la distribucion, Sineiro aporta
dos datos: que laindustria lac-
teadestinalamitad delaleche
a envasado y que, de ésta, el
55% se vende como MDD
(marcadeladistribucion). Es-
taensefia haganado diez pun-
tos de cuota alentada por los
elevados precios en los dos
afios anteriores y su bajo coste
sirve ahora como gancho. En
su opinion, la industria debe-
ria apostar por productos de
mayor valor y, sin embargo,
entre la decena de grupos fa-
bricas en Galicia, sélo tres fa-
brican yogures.

AnalayzITy
Grenke Rent
se alian para
el ‘renting’

de software

Expansién. Madrid

El presidente de analayzIT,
Jacobo Bautista, y el director
de Grenke Rent Espaiia,
Marco Fruehauf, han firma-
do un acuerdo por el que se
convierten en socios estraté-
gicos para el arrendamiento
de software. De esta manera,
se facilita al cliente el acceso a
las mejores herramientas en
el mundo de la auditoria, co-
mo las canadienses ACL o
Symsure.

Debido al enfriamiento
econdmico, gran parte de las
empresas espafiolas han res-
tringido sus presupuestos y
cada vez destinan menores
partidas a la innovacion y a la
renovacion de su software.
“Para amortiguar el esfuerzo
a la hora de adquirir tecnolo-
gia, hemos decidido poner al
alcance de nuestros clientes
una serie de ofertas y posibili-
dades de financiacion, de la
mano del grupo Grenke Lea-
sing, empresa especializada
en el arrendamiento de soft-
ware informatico con contra-
tos por valor de 509 millones
en 2007”7, comenta Bautista.

Entre los beneficios de con-
tar con un intermediario que
financie la renovacion o la ad-
quisicion de nuevas herra-
mientas y soluciones tecnolo-
gicas, figuran, en primer lu-
gar,la mejora de laliquidez, el
cuidado del capital y el man-
tenimiento de la capacidad de
endeudamiento con los ban-
cos. Ademds, las cuotas de al-
quiler, desde el punto de vista
fiscal, se deducen en su totali-
dad y se elimina el riesgo de
obsolescencia de la platafor-
ma tecnoldgica.

Objetivo

“El objetivo de este acuerdo
es fidelizar a los clientes ac-
tuales y mantener el ritmo in-
versor de analayzIT gracias al
know how de Grenke Rent en
materia de arrendamiento de
software tecnoldgico; acer-
cando las soluciones ACL y
Symsure a un mayor niumero
de entidades dispuestas a no
renunciar a los grandes bene-
ficios que reporta su implan-
taciéon”, concluye Bautista.



